Порядок и критерии оценки предложений (работы/услуги)
1.Общие положения.
Оценка предложений проводится бальным методом и состоит из следующих этапов:
1. Техническая оценка – проводится на предмет определения надежности зарегистрированного участника, его опыта и способности выполнить работы (услуги), а также на соответствие выполняемых работ заданным документацией о закупке техническим параметрам.

2. Коммерческая оценка, без учета ценовой оценки – характеризует экономические и коммерческие показатели предложения и их соответствие требованиям документации о закупке.

3. Ценовая оценка – характеризует конкурентоспособность предложения.

4. Итоговая оценка – определяет место занятое предложением в закупке, путем суммирования технической, коммерческой и ценовой оценок с учетом коэффициентов значимости каждой из них. 
2.Техническая оценка.
В основу технической оценки предложения положена оценка критериев, определяющих надежность зарегистрированного участника, его опыт и способность выполнить работы (услуги), а также соответствие выполняемых работ заданным документацией о закупке техническим параметрам. Критерии технической оценки, коэффициенты их значимости Кто, правила начисления баллов, а также формула расчета технической оценки указаны в Техническом заключении.
Расчет технической оценки предложения проводится по следующей формуле:

ТО = (ТОi х Ктоi), где



i=1…N

ТОi – оценка i-ого критерия технической оценки;


Ктоi – коэффициент значимости i-ого критерия технической оценки;


N – число критериев технической оценки.

Сводное техническое заключение заполняется экспертом, рассчитывая итоговую техническую оценку каждого предложения:

ИТО = ТО / max(ТО)

ТО – техническая оценка предложения;

max(ТО) – максимальная из технических оценок всех рассматриваемых предложений;

3.Коммерческая оценка.
Коммерческая оценка предложения характеризует экономические и коммерческие показатели предложения (без учета цены). 

КО = КОi, где 

     i=1…N
КОi – коммерческая оценка по i-ому критерию,
N – число оцениваемых критериев.

В сводном коммерческом заключении рассчитываются итоговые коммерческие оценки предложений:

ИКО = КО / max(КО)

КО – коммерческая оценка предложения;
max(КО) – максимальная из коммерческих оценок всех рассматриваемых предложений;

4. Ценовая и итоговая оценки. 
Ценовая оценка характеризует конкурентоспособность предложения и заключается в определении соотношения минимальной из предложенных в предложениях цен к цене рассматриваемого предложения. При этом цена приводится с учетом всех затрат Подрядчика на выполнение работ (услуг), согласно условиям, указанным в документации о закупке. 
Эксперт заполняет Итоговое заключение, в котором рассчитывает ценовые оценки предложений по формуле:
ЦОi=1...N = min (Ц) / Цi, где
N – число предложений  

Цi –цена i-ого предложения

ЦОi – ценовая оценка i-ого предложения
min(Ц) – минимальная цена предложений
В этом же Итоговом заключении эксперт определяет итоговые оценки предложений, рассчитываемые по формуле:
ИОi = (КЗто х ИТОi) + (КЗко х ИКОi) + (КЗцо х ЦОi), где

i = 1…N, N – число предложений;

ИТО – итоговая техническая оценка

ИКО – итоговая коммерческая оценка

ЦО – ценовая оценка предложения

КЗто, КЗко, КЗцо – коэффициенты значимости технической, коммерческой и ценовой оценок соответственно.

	Коэффициенты значимости

	технической оценки, КЗто
	коммерческой оценки, КЗко
	ценовой оценки, КЗцо

	0,4
	0,3
	0,3

	Сумма коэффициентов значимости = 1


Техническое заключение
	
Оцениваемые критерии
	Возможный уровень оценки технической части предложения по десятибальной шкале
	Балл 
(Toi)
	Коэффи-циент 
значимости 
(Ктоi)
	Техническая оценка

ТО=(Тoi х Ктoi)

	
	
	
	
	

	 
	1 балл
	2 балла
	3 балла
	4 балла
	5 баллов
	6 баллов
	7 баллов
	8 баллов
	9 баллов
	10 баллов
	 
	 
	 

	1. Среднегодовой объем выполняемых работ (услуг)
	5-7,5 млн.руб.
	7,5-10 млн.руб.
	10-30 млн.руб.
	30-50 млн.руб.
	50-75 млн.руб.
	75-100 млн.руб.
	100-150 млн.руб.
	150-200 млн.руб.
	200-300 млн.руб.
	более 300 млн.руб.
	 
	0,4
	 

	 
	1 балл
	3 балла
	5 баллов
	7 баллов
	9 баллов
	 
	 
	 

	2. Фактический опыт заказчика по выполнению работ (услуг)
	Заказчик имеет отрицательный

опыт реализации подобных проектов зарегистрированным участником
	Заказчик имеет сведения об отрицательном опыте

 реализации подобных проектов зарегистрированным участником
	Опыта и сведений о реализации подобных проектов зарегистрированным участником нет
	Заказчик имеет сведения об положительном

опыте реализации подобных проектов зарегистрированным участником в других организациях
	Заказчик имеет положительный

опыт реализации подобных проектов зарегистрированным участником
	 
	0,2
	 

	3. План реализации проекта
	Никакого плана реализации проекта не разработано
	План реализации проекта является неполным и недостаточно детализирован
	План реализации проекта является адекватным, однако нуждается в дальнейшей доработке
	План реализации проекта 
является полным и приемлемым
	План реализации проекта тщательно проработан, является полным и в значительной степени способствует успеху проекта
	 
	0,15
	 

	4. Возможность выполнения работ (услуг) в установленные по графику сроки
	Компания не имеет возможности выполнения работ (услуг) в установленные  сроки
	Компания имеет возможность выполнить незначительную часть работ (услуг) в установленные  сроки
	Компания имеет возможность выполнить работы (услуги) с незначительным отставанием от установленных  сроков
	Компания выполнит работы (услуги) в установленные графиком сроки
	Компания выполнит работы (услуги) с опережением установленных графиком сроки
	 
	0,1
	 

	5. Основной и вспомогательный
технический персонал в районе
выполнения работ
	В Компании практически
отсутствует
вспомогательный персонал
	Компания имеет слабый
вспомогательный
техничесикй персонал
	Компания укомплектована
основным и
вспомогательным
персоналом
	Компания имеет
квалифицированный основной
 и вспомогательный
техничесикй персонал
	Компания имеет
высококвалифицированный 
основной и вспомогательный
 персонал
	 
	0,1
	 

	6. Наличие техники и
производственных баз в районе
выполнения работ
	Компания имеет
незначительное количество
техники и не имеет
производственных баз
	Компания укомплектована
техникой и не имеет
собственных
производственных баз
	Компания укомплектована
техникой и имеет
неразвитую систему
производственных баз
	Компания укомплектована
техникой и имеет полный
набор производственных баз
	Наличие у Компании техники и
собственных производственных
баз способствует успеху
проекта
	 
	0,15
	 

	Суммарная оценка технической части  предложения Тnсумм=Σ(Тф х Кт)
	 


Коммерческое заключение
	Оцениваемые факторы
	Возможный уровень оценки коммерческой части  предложения в коэффициентах
	Коэффициент (оценка) выставленный экспертом

(КОi)

	
	Кк=0
	Кк=0,05
	Кк=0,1
	Кк=0,15
	Кк=0,3
	

	1. Предоставление зарегистрированным участником состава цены и расценок в соответствии с требованиями документации о закупке 
	Устанавливается в случае, если предложение по составу цены и расценкам принципиально (существенно) отличается от требований документации о закупке
	 
	 
	Устанавливается в случае частичного отсутствия данных по составу цены и расценкам 
	Устанавливается в случае, если предоставленная информация полностью соответствует требований документации о закупке по составу цены и расценкам
	 

	2. Доходы (объемы производства работ (услуг))  за последние 3 года
	Устанавливается в случае, если доходы (объемы) за любые 2 из последних 3-х лет меньше 2-х кратного расчетного объема работ (услуг) в год по данной закупке
	Устанавливается в случае, если доходы (объемы) за один из последних 3-х лет меньше 2-х кратного расчетного объема работ (услуг) в год по данной закупке
	Устанавливается при наличии в каждом из последних 3-х лет доходов (объемов) равных или более 2-х кратного расчетного годового выполнения работ (услуг) по данной закупке
	 
	 
	 

	3. Предоставление бухгалтерских отчетов (балансов) за предыдущий год и истекший отчетный период с заключением аудиторских проверок, а также данных о финансовых показателях за последние 3 года
	Устанавливается в случае отсутствия аудированных балансов и данных о финансовых показателях
	 
	Устанавливается в случае наличия аудированных балансов и данных о финансовых показателях
	 
	 
	 

	4. Наличие возможностей привлечения банковских кредитов, наличие отзывов банков о сотрудничестве с зарегистрированным участником
	Устанавливается в случае отсутствия возможности получения банковских кредитов,  отзывов банков о сотрудничестве с зарегистрированным участником
	 
	Устанавливается в случае подтверждения возможности получения банковских кредитов,  предоставления отзывов банков о сотрудничестве с зарегистрированным участником
	 
	 
	 

	5. Наличие у зарегистрированного участника оборотных средств и возможности их исполнения
	 
	Устанавливается в случае наличия собственных балансовых оборотных средств в объеме менее 20 % от расчетного объема работ (услуг) в год по данной закупке
	Устанавливается в случае наличия собственных балансовых оборотных средств в объеме более 20 % от расчетного объема работ (услуг) в год по данной закупке
	 
	 
	 

	6. Наличие кредиторской задолженности, задолженности по налогам и сборам 
	1. Устанавливается при наличии задолженности по налогам и сборам.                                         
2. При наличии просроченной кредиторской задолженности  (без учета налогов) в объеме 50% и более среднего расчетного объема работ (услуг) за год по д
	 При наличии просроченной кредиторской задолженности  (без учета налогов) в объеме меньше 50% среднего расчетного объема работ за год по данной закупке
	 
	Устанавливается при отсутствии балансовой просроченной кредиторской задолженности и задолженности по налогам и сборам. 
	 
	 

	Коммерческий суммированный общий коэффициент (Кк.сум.общ. = (КО = КОi)
	 


